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1
Introducere. Probleme ale explicatiei
in sociologia economica

1.1. Scepul acestei infreprinderi

In cartea de fata, care trateaza problema actiunii si a institutii-
lor economice, voi avansa o serie de argumente care pun accen-
tul in explicatie pe considerente sociale, culturale si istorice,
in completarea celor pur economice. Volumul meu ar putea fi
considerat drept o contributie la ,,sociologia economicda”, un
subdomeniu care a luat amploare in ultimii treizeci de ani.!
Ambitia fundamentala a acestei carti este insa de a contribui la
intelegerea economiei intr-un mod care transcende granitele a
diferite domenii, fiind mai putin interesat de cadrul disciplinar
in care au fost formulate initial diferite idei.

In acest capitol introductiv, voi prezenta unele caracteristici
generale ale stiintelor sociale, relevanta lor pentru sfera eco-
nomicd (actiuni, rezultate, institutii) precum si relatia dintre
structura sociald si economie. Capitolele urmatoare sunt dedi-
cate unor elemente teoretice importante ale tezei mele: rolul
normelor si al altor constructe mentale 1n activitatile econo-
mice, incredere si cooperare, putere si subordonare, precum si
interactiunea dintre institutii si actiunea umana intentionala.

! Analize istorice ale evolutiei relatiilor dintre sociologie si econo-
mie in secolele XIX si XX pot fi gasite in introducerea la Granovetter si
Swedberg, 2011 si, de asemenea, in Granovetter, 1990.
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Un volum ulterior va aborda o serie de studii de caz, analizate
din perspectiva teoretica propusa.

Disting intre trei niveluri ale fenomenelor economice pe care
imi propun sa le explic. Primul este cel al actiunii economice indi-
viduale, pe care Max Weber o defineste ca avand loc atunci cand
,satisfacerea unei nevoi depinde, in conceptia actorului, de o rela-
tiva raritate (insuficientd — n. tr.) a resurselor si de existenta unui
numar limitat de actiuni posibile, daca aceasta situatie provoaca
reactii specifice. Decisiv In cazul unor astfel de actiuni rationale
este, desigur, faptul cd raritatea este prezumata in mod subiectiv si
ca actiunea respectiva este orientata spre ea” ([1921] 1968, p. 339).
Aceste nevoi, continua Weber, , pot fi de orice fel, variind intre
nevoia de hrana si de edificare spiritual-religioasd, daca exista un
deficit de bunuri si servicii in raport cu cererea” (p. 339). Definitia
lui Weber corespunde indeaproape detfinitiei clasice date econo-
miei de catre Lionel Robbins, prezenta in mai toate manualele de
specialitate: ,,economia este stiinta care studiaza comportamentul
uman ca relatie intre scopuri si mijloace insuficiente ori rare care
pot avea intrebuintari alternative” (1932, p. 15). Diferenta consta
doar in insistenta lui Weber asupra importantei orientarii subiec-
tive a actorului catre relatia dintre mijloc si scop.

2 Economia moderna opereaza in continuare cu aceasta abstractizare
a lui Robbins, considerand adesea cd actorii cu motive economice acti-
oneazd ,ca si cum” (as if) ar face un calcul rational, chiar si atunci cand
nu li se poate atribui o astfel de stare subiectivd, cum se intampla atunci
cand calculele respective au, in mod evident, o dificultate situata peste
capacitatea de rezolvare a indivizilor; sau chiar si atunci cand se poate
demonstra empiric cd acest calcul rational nu joaca niciun rol in procesul
decizional constient. Voi avea mai multe ocazii sa abordez aceste probleme
si voi acorda o atentie speciala posibilelor justificari ale comportamentului
individual , ca si cum” (as if) ar fi rezultatul unui calcul rational. Deocam-
datd, tratez pur si simplu ,actiunea economica individuala” ca actiune
orientata spre satisfacerea unor ,nevoi”, asa cum sunt definite de actori
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Odatd ce am adoptat aceasta definitie generald a actiunii econo-
mice, as putea, in mod logic, sa tratez un spectru larg de subiecte,
printre care casatoria, divortul, infractionalitatea si alocarea tim-
pului pentru diverse activitati, ca in programele de cercetare ale
unor reprezentanti ai ,,imperialismului stiintei economice” pre-
cum Gary Becker (cf. Hirshleifer, 1985). Nu voi face acest lucru,
in schimb, imi voi indrepta atentia catre exemple de natura ,,eco-
nomica”, in masura in care ele implica productia, distributia si
consumul de bunuri si servicii — ceea ce s-ar putea numi ,nucleul
dur” al activitatilor economice. Dar scopul meu nu este de a ma
alinia extremei celeilalte, a ,,imperialismului sociologic”, ci, mai
degrabd, de a intelege economia prin intermediul oricdror mij-
loace si idei necesare, indiferent de sursa lor de provenienta.

Un al doilea nivel al analizei economice vizeaza tiparele de
actiune aflate dincolo de sfera strict individuald. Este vorba de
ceea ce eu numesc ,rezultate economice” (economic outcomes).
Asttel de ,rezultate” ar fi, de exemplu, formarea preturilor
pentru un anumit bun sau a diferentelor salariale dintre anu-
mite categorii de angajati, toate aceste exemple constituind in
mod obisnuit tipare de actiune individuala.

Un al treilea nivel vizeazd , institutiile” economice. Intre aces-
tea si ,rezultate” (outcomes) exista doua diferente: (1) implica
derulari ale unor actiuni mai ample si (2) sunt percepute de citre
indivizi ca moduri in care ar trebui facute lucrurile. Institutiile

individuali, in conditii de raritate, fara a ma pronunta cu privire la intele-
gerea subiectiva, din partea actorului, a situatiei economice sau a masurii
in care deciziile sale au implicat vreun calcul rational. Aceastd imbinare
intre teoriile lui Weber si ale lui Robbins va servi unor scopuri euristice.

In continuare, elaborez pe marginea problemei cruciale a eventualititii in
care o implicatie teoretica potrivit careia orice actiune ar trebui studiata
in cadrul relatiei scopuri-mijloace poate avea limite importante, asa cum
ar putea argumenta pragmatisti ca Dewey (1939) si adeptii lor moderni.

............. B
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transmit - fapt bine surprins de sociologia cunoasterii - o ilu-
zie a soliditatii, ele fiind reificate in timp si resimtite ca aspecte
exterioare si obiective ale lumii, mai degraba decat ca niste con-
structe sociale, ceea ce sunt in realitate (vezi Berger si Luckmann,
1966). Aceasta perspectiva a constructivismului social este deo-
sebit de relevanta in cazul institutiilor economice. Pot fi date
ca exemple intregi sisteme de organizare economica, precum
capitalismul sau, la o scara mai redusa, modul de organizare a
anumitor firme, industrii sau profesii. Capitolele 5 si 6 trateaza
mai detaliat natura institutiilor economice.

Aceste trei niveluri corespund, in buna masura, asa-numi-
telor niveluri de analiza micro, mezo si macro. Tinand cont ca
fiecare necesita o serie de principii aplicabile exclusiv respecti-
vului nivel, este important sa incercam o sinteza care sa aduca
toate aceste niveluri intr-un cadru comun si sa clarifice felul
in care factorii de la un nivel influenteaza rezultatele de la
alt nivel, neacordand prioritate cauzala vreunui nivel asupra
altuia. Schematic spus, acest studiu, in substanta sa, ia mai
intai in considerare nivelul micro, al individului, in capitolul
2, si abordeaza apoi tematici ale nivelurilor intermediare ori
ale nivelurilor mezo. La final, se concentreaza asupra nivelului
macro si asupra problematicii institutionale.

1.2. ,,Natura umana“, ipotezele nule si nivelurile
de analiza: dincolo de reductionism

Ipotezele nule, de obicei de la sine intelese, se afld in spatele
celor mai multe analize ale sistemelor economice.’ Ma refer la

® Ipoteza nula (null hypothesis) poate lua mai multe forme. Una din ele
vizeaza presupozitia conform careia intre doua fenomene/fapte/compor-
tamente nu existd nicio relatie statistic semnificativa. Ipoteza/ipotezele
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acele presupozitii fundamentale care vizeaza comportamentul
oamenilor si modul de organizare a societatii — principii teore-
tice de la care pornesc studiile ce vizeaza intelegerea unor astfel
de fenomene. Aceste principii stau la baza unei intregi retorici
a stiintelor sociale, avand un efect psihologic considerabil asu-
pra celor care se lasd convinsi de aceste argumente (asa cum
elocvent demonstreaza McCloskey, 1983).

De obicei, ipotezele nule contin presupuneri despre ,natura
umanad”. Si, Intrucat in mare parte a stiintelor sociale ale seco-
lului XX ,,cultura” a invins ,,natura”, explicitarea unor astfel
de presupuneri a devenit desueta. Influenta acestora se resimte
insa in continuare, chiar si sub forma unor ecouri indepartate.
Ipotezele nule ale economistilor si ale sociologilor difera intre
ele substantial. In teoriile lor, cei mai multi economisti pleaca

alternativéd/alternative postuleaza existenta unei astfel de relatii. Acestea
din urmd sunt testate si se Incearcd confirmarea sau infirmarea lor. Spre
exemplu, in studiul relatiei dintre nivelul de scolaritate al individului si
nivelul veniturilor sale, o ipoteza nula ar stipula faptul ca intre cele doud
nu exista nicio relatie statistic semnificativa. O ipoteza alternativa ar pos-
tula faptul ca nivelul veniturilor tinde sd creasca pe masurd ce nivelul de
scolaritate al individului creste, tinand sub control toti ceilalti factori. Un
alt tip de ipoteza nula poate stipula, bunadoard, ca media veniturilor lunare
ale barbatilor este egala cu media veniturilor lunare ale femeilor; ipoteza
alternativa va sustine ca media celor doua venituri lunare difera semnifi-
cativ sub raport statistic. Similar, o alta ipotezd nuld ar fi cea potrivit careia
personalitatea si comportamentele indivizilor sunt determinate biologic.
Ipoteza alternativa ar viza faptul ca acestea sunt influentate de factori si
mediul social, ceteris paribus — ca in dezbaterea natura versus social (nature
versus nurture debate) mentionatd de Granovetter in paginile urmatoare.
Tntr—adevér, asa cum subliniaza acesta, de cele mai multe ori ipotezele
nule nu sunt explicit formulate, ci subintelese. Daca in studii care folosesc
analize statistice ipotezele nule pot fi mai usor intuite, in abordari teore-
tice ale fenomenelor sociale sau economice, ipotezele nule sunt mai putin
evidente ori mai greu de reconstruit. (N. tr.)




Sogistats si economie

de la presupozitia ca indivizii urmaresc satisfacerea propriilor
interese, calauziti de stimulente cuantificabile. Desi o parte din-
tre ei sustin stereotipul lui homo economicus, modelele bazate pe
satisfacerea interesului personal si pe diversele calcule explicite
sau implicite precumpanesc asupra teoriei care invoca factori
sociali mai ,,complecsi”, imposibil de adaptat la modele teo-
retice simple si elegante. Dupa cum remarca Elster, o practica
obisnuita in ,teoria aplicata a alegerii rationale” (applied ratio-
nal choice theory) este de a construi un model in care ,,compor-
tamentul agentilor studiati implicd maximizarea satisfacerii
intereselor, definite de-o maniera convenabila analizei, pre-
supunand totodatd ca eventuala corespondenta dintre com-
portament si interes explica comportamentul observat”. Dar,
remarca el, fara o dovada explicitd a existentei unei relatii
cauzale, ,faptul ca interesul personal si comportamentul indi-
vidului coincid nu poate fi mai mult decat ceea ce este: o coin-
cidenta” (Elster, 2000, p. 693). Ipoteza nula este, in cazul de
fata, atat de puternica, incat coincidenta dintre cele doua este
automat considerata ca reflectare a unei relatii cauzale.

Sociologii sunt inca si mai putin dispusi sa 1si expliciteze ideile
despre natura umana, insa un secol si mai bine de teorie sociala
i-a determinat pe multi dintre ei sa porneasca de la presupune-
rea ca indivizii sunt constituiti de catre mediul lor social si nu-si
pot reprezenta propria identitate fard sa isi fi insusit o imagine
despre sine care Isi are originea In alte persoane care sunt semni-
ficative pentru indivizi (significant others). Acestora li se adauga
idei mai generale cu privire la locul lor in societate, idei rezultate
din socializarea intr-un anumit mediu. Prin urmare, sociologii ii
prezinta pe indivizi ca fiind calduziti de influente sociale, printre
care si cele provenind din cercul lor social si, dincolo de acesta,
de norme sociale si ideologii, clasd sociala sau institutii sociale
bazate pe structuri religioase, economice sau politice.
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Toti oamenii de stiinta sustin principiul parcimoniei in
explicatii, dar criteriile dupa care se defineste parcimonia nu
sunt expuse obiectiv. Acestia pleacd de la o ipoteza nula prefe-
rata pentru a evidentia nivelurile de analiza pe care ei le con-
sidera importante, indiferent daca proiectele reductioniste in
stiintele sociale sunt considerate fezabile sau, dimpotriva, lip-
site de sens. In istoria stiintei, tentativele de a stabili legaturi
intre diverse discipline implica frecvent astfel de proiecte, care
urmaresc sa releve modul in care un cadru conceptual este mai
important decat altul si, prin urmare, il poate subsuma. Funda-
mentarea prin reductie a biologiei clasice la 0 baza moleculara
a incurajat multe alte tentative similare.

Desi majoritatea sociologilor inca subscriu influentei con-
ceptii a lui Emile Durkheim, tipica inceputului de secol XX, a
societdtii ca realitate sui generis, argumentele si teoriile sociolo-
gice sunt suficient de vagi pentru a face din aceastd disciplina o
tintd frecventa a incercarilor de a o acapara. B.F. Skinner a fost
poate primul psiholog care a sustinut ca viata sociala ar putea
fi explicata in intregime prin prisma tiparelor comportamentale
generate de stimuli conditionati, dar acest punct de vedere a
atras doar cativa adepti din randul sociologilor (e.g., Homans,
1971). Reducerea comportamentului social la biologie este unul
dintre principalele proiecte ale sociobiologului E.O. Wilson si
ale adeptilor sdi (Wilson, 1975), conform cdrora mecanismul
presupus a genera relatii sociale este selectia naturala la nivel
genetic individual si, in cazuri mai rare (si mai controversate),
la nivelul grupurilor. Asa cum observam anterior, unii econo-
misti si-au catalogat proiectul reductionist drept ,, imperialism
economic”~ incepand cu Gary Becker si ale sale incursiuni in
subiecte sociologice precum dragostea, casatoria, delincventa
si alocarea timpului (e.g., Becker, 1976) si reflectat in afirmatii
precum cea a lui Jack Hirshleifer, potrivit careia ,,economia
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constituie intr-adevdr gramatica universala a stiintei sociale”
(1985, p. 53).

Presupusa lor conformare la principiul parcimoniei aduce
acestor proiecte reductioniste mai multi adepti decat opusul
lor epistemologic, proiectele holiste, care, in diverse contexte,
au sustinut ca unitatile individuale din disciplina lor sunt des-
tul de putin interpretabile fara o intelegere a contextului mai
amplu, printre acestia numdrandu-se si sustinatorii diferitelor
nuante ale teoriei sistemelor si ai functionalismului.*

Kontopoulos (1993) arata ca, in multe domenii stiintifice,
reductionismul si holismul au facut loc unor proiecte mult mai
complexe si nuantate, care incearcd sa explice cum se armoni-
zeaza diferitele niveluri de analiza a fenomenelor studiate, sus-
tindnd ca niciunul dintre ele nu ar trebui privilegiat anume In
cadrul explicatiei.” Cititorul ar trebui sa inteleaga aceasta carte

* Kontopoulos (1993, pp. 23-24) prezintd un scurt inventar al acestor
argumente si tendinta lor cdtre dualism sau misticism.

® Putem vorbi, desigur, despre mai multe tipuri de reductionism, cum
ar fi, de exemplu, reductionismul psihologic (tendinta de a explica ceva
prin apelul 1a factori de un singur fel, psihologici), reductionism econo-
mic (incercarea de a explica fenomene sociaie complexe prin invocarea
exclusiva a unor factori economici — cerere si ofertd etc.) sau reductio-
nism biologic (invocarea biologicului in explicarea unor fapte si com-
portamente sociale). Prin ,reductionism”, Granovetter se refera la doua
chestiuni: 1) tendinta de a reduce ori de a exprima ideile generale dintr-o
disciplind prin cele ale unei singure discipline, cum este cazul biologiei
care a fost ,,redusa” la biochimie sau , biologie moleculara” 2) individu-
alismul metodologic: o orientare metodologica si o strategie explicativa
al cdror atom logic este reprezentat de ,,individ”, fie ca vorbim de per-
soane, firme sau state-natiuni. In sociologie, Max Weber este considerat
unul dintre primii teoreticieni care au tratat explicit aceasta abordare
ca fiind definitorie pentru sociologie, ca disciplina. De pe aceste pozitii,
faptele si comportamentele pe care incearca sa le explice sociologii sau
economistii (printre altii) sunt privite ca fenomene/efecte agregate ale
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ca un astfel de proiect. In fiecare punct al argumentarii voi
incerca sa explic cum sunt conectate nivelurile micro si macro

unor actiuni si decizii individuale. Caracterul agregat ori compozit este
ilustrat de analiza sociologului Robert K. Merton cu privire la falimentul
bancilor din SUA in timpul crizei economice din anii 1929-1933. La acel
moment, circulau zvonuri potrivit cdrora bancile nu au destule lichiditati
si vor da faliment. Indivizii care aveau depozite bancare au luat decizia
de a-si retrage banii. La nivel individual, pentru o persoang, decizia era
desigur rationald. Problema a fost cd zeci de mii de indivizi au gandit
rational, la fel, si s-au repezit sd-si retraga depozitele, provocand astfel
falimentul bancilor. Fenomenul este cunoscut sub numele profetiei care
se indeplineste singura (self-fullfiling prophecy) si la baza formuldrii sale
de catre Merton (1957) a stat celebra teorema a sociologului W.I. Tho-
mas cu privire la definirea situatiei: cand oamenii definesc o situatie ca
fiind reald, ea devine reald in consecintele sale. Retinem ca pentru cei
apropiati de individualismul metodologic, cele mai multe fapte ori com-
portamente colective sunt fenomene agregate ale unor decizii si actiuni
individuale: accentul in explicatie este pus pe rolul pdrtilor in configura-
rea intregului (grup, comunitate, sector economic, societate). De pe pozi-
tii opuse, holismul metodologic da prioritate intregului asupra partilor;
comportamentele indivizilor sunt explicate ca efecte ale unor structuri
si configuratii mai largi. Durkheim este unul dintre exponentii clasici
ai holismului metodologic; teoria sa cu privire la sinucidere reprezinta
o explicatie holista a unui fenomen individual care are cauze sociale si
anume gradul de integrare sociald a indivizilor in comunitate/grupuri
etc. Lasand de-o parte cazurile sinuciderilor provocate de boli psihice
(reduse numeric in economia ratelor globale ale sinuciderilor), Durkheim
sustinea cd un grad de integrare sociala scazut ii poate impinge pe unii
oameni s3 se sinucida. Simultan insd, o integrare sociala cvasi-deplina
poate, de asemenea, conduce la acte de sinucidere (vezi cazul cultelor
ai caror membri s-au sinucis in grup). Dupd cum remarca in paginile
urmitoare si Granovetter, ironia face ca unii dintre cei care au formulat
si sustinut programatic una sau alta dintre cele doud orientari meto-
dologice nu le-au pus neaparat in practica intotdeauna. Dimpotrivd,
regasim in scrierile lui Weber explicatii holiste ale unor fenomene, dupa
cum regdsim la Durkheim strategii explicative proprii individualismului
metodologic in analiza altor fenomene. (N. tr.)




